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Stowarzyszenie Alumni
AIESEC Polska

Training Professionals Network
— Top Competence Team

SAAP




Zaplecze...

Gospodarka polska zmienia sie:
-Pierwsze dziatania szkoleniowe
-Projekty dofinansowane w EFS | kastowo$¢ rynku

-Pogtebianie kastowo$ci z tendencja do wysublimowania
wysokich kompetencji doradczych i szkoleniowych



Zamyst...

Celem networku jest to, aby ta grupa ludzi na
przestrzeni czasu znalazta sie (niezaleznie
od poziomu poszczegolnych jednostek) na
wysokim poziomie:

- rozumienia mechanizmow biznesowych
Klientow,

- kompetencji sprzedawania takich projektow
do biznesu,

- Swiadomos$ci procesu wdrazania zmian w
biznesie, aby ROl byto ewidentne.
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Konstrukcja

Master mind support — na forum grupy jeden z uczestnikow
prezentuje problem, wyzwanie, opracowywany projekt,
pomyst, co do ktérego chce otrzymac wsparcie lub feedback
grupy (nagrywanie lub output)

Study buddy — osoby, ktére chca by¢ trenerami spotykaja sie ze
starszymi stazem trenerami (1 na 1) — wsparcie w wejSciu na
droge trenerska w formie mentoringu.

Sales process workshop — rozwijanie poszczegolnych
kompetencji z modelu sprzedazy i negocjowania

Delivery process workshop — rozwijanie narzedzi w procesie
realizacji

SARD



Dlaczego Master Mind?

Konkurowanie przez
Kooperowanie



Dlaczego sprzedaz?

Sprzedaz
transformacyjna
w Polsce



Dlaczego realizowanie?

Model
a
wdrozenie



UWARUNKOWANIA ZEWNETRZNE

Operacyjna ,twarda” wiedza zarzadcza i jej ciagty
rozwdj — odpowiadanie na pytanie ,,JAK"

NARZEDZIA

Zrédto rozumienia mechanizméw decydujacyc
WIEDZA: CO? i DLACZEGO?

FILOZOFIA REALIZACII
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1 CZLONKOW ZESPOLU

MIERZALNE ROZWIJANIE
CZLONKOW ZESPOLU /
NASTEPCOW

TAK, ABY PRACOWNIK
MIAL = LUB > MOTYWACIJE
PO REALIZACJI
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DOBOR JEDNOSTEK
JINVIIMZOY

FILOZOFIA REALIZACII
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Zrédto rozumienia mechanizmoéw decydujacych
CO? i DLACZEGO?

NARZEDZIA

Operacyjna ,migkka” wiedza zarzadcza i jej ciagty
rozwoj — odpowiadanie na pytanie ,,JAK"

UWARUNKOWANIA OSOBISTE



Koncept

Proces sprzedazy

Myslenie

i Dziatanie Systemowe

Przygotowanie i planowanie

Algorytmy
sprzedazy i obstugi
S — klienta




Dziekuje!

Robert Noworolski
509 ROBERT
robert@noworolski.pl
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